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Komunikat prasowy

Skawina, 29 listopada 2021 r.

Podsumowanie 1-3Q 2021 roku w Grupie FERRO: kontynuacja dobrych trendów - najwyższa sprzedaż w historii
· przychody Grupy w 1-3Q 2021 na poziomie 608,5 mln zł (+58%r/r), EBITDA 94,2 mln zł (+38% r/r), zysk netto przypisany akcjonariuszom jednostki dominującej
w wysokości 97,2 mln zł; skorygowany* zysk netto na poziomie 64 mln zł (+22% r/r) 
· podwojenie przychodów w Polsce i wysokie wzrosty sprzedaży na największych rynkach zagranicznych
· bardzo satysfakcjonująca kontrybucja przejętych spółek TERMET i Tester  
· stabilna sytuacja operacyjna – utrzymana ciągłość kluczowych procesów związanych z dostawami, produkcją i dystrybucją
· 22 września br. wypłacona dywidenda w rekordowej wysokości 46,7 mln zł, czyli 2,20 zł na akcję 
*zysk netto skorygowany o zwrot kwoty głównej podatku CIT za 2012 wraz z odsetkami

Grupa FERRO, wiodący producent i dystrybutor armatury sanitarnej i instalacyjnej oraz źródeł ciepła w regionie Europy Środkowo-Wschodniej, osiągnęła w 1-3Q 2021 r. 608,5 mln
zł skonsolidowanych przychodów, co oznacza wzrost o 58% w ujęciu rok do roku. EBITDA zwiększyła się w tym czasie o 38% r/r, do 94,2 mln zł. Zysk netto przypisany akcjonariuszom jednostki dominującej wyniósł w omawianym okresie 97,2 mln zł, a skorygowany* zysk netto 62,7 mln zł, co oznacza wzrost o 20% r/r. W samym 3Q 2021 Grupa osiągnęła 225,9 mln
zł przychodów (+53% r/r), 33,5 mln zł EBITDA (+14% r/r) i 21,7 mln zł zysku netto (-8% r/r).
W 1-3Q 2021 r. Grupa FERRO kontynuowała wysokie, dwucyfrowe dynamiki sprzedaży zarówno na kluczowych rynkach zagranicznych, jak i na rynku polskim. W Polsce sprzedaż uległa podwojeniu r/r, do 279 mln zł. Na bardzo wysoki wzrost sprzedaży na rynku polskim oraz w konsekwencji wzrost udziału rynku krajowego w przychodach Grupy ogółem wpływ miał nie tylko organiczny wzrost na krajowym rynku w dotychczasowym obszarze działalności (armatura instalacyjna i sanitarna), lecz także rozpoczęcie działalności
w obszarze źródeł ciepła w wyniku przejęcia spółek TERMET i Tester. Sprzedaż zagraniczna odpowiadała w 1-3Q 2021 za 54% przychodów Grupy. Najwyższą dynamikę przychodów
w okresie dziewięciu miesięcy br. odnotował rynek węgierski (+56%) i rumuński (+34%). Istotnie wzrosła także sprzedaż na dojrzałych rynkach czeskim i słowackim (łącznie +17%),
a najmłodsze rynki Grupy, m.in. kraje bałtyckie i Bałkany, ujęte w segmencie geograficznym „pozostałe”, zwiększyły przychody do 58 mln zł, tj. o 69% r/r. 
- Na wszystkich kluczowych dla nas rynkach notujemy dobre dynamiki sprzedaży, mimo że za sprawą rosnącej skali działalności baza porównawcza jest z roku na rok coraz wyższa. Przy takim tempie rozwoju biznesu i stale powiększającej się ofercie nieustannej uwagi wymagają od nas przede wszystkim obszary logistyki oraz zarządzania zapasami i zatowarowaniem. Jesteśmy postrzegani jako solidny partner, na co pracowaliśmy przez lata i dokładamy starań, aby w tym zakresie nic się nie zmieniło i nasi klienci mogli liczyć na obsługę na najwyższym poziomie. Postępująca ekspansja geograficzna przybliża nas to do decyzji
o otwarciu kolejnego centrum logistycznego. Analizując tę kwestię, bierzemy pod uwagę m.in. strategiczne kierunki planowanego rozwoju i oczekiwane tempo wzrostu sprzedaży na poszczególnych rynkach. Skłaniamy się obecnie ku lokalizacji w Rumunii – ostateczna decyzja w tym zakresie powinna zapaść w najbliższych miesiącach - mówi Aneta Raczek, COO, Wiceprezes Zarządu FERRO.
- Rekordowe wyniki sprzedażowe Grupy potwierdzają słuszność zamierzeń biznesowych realizowanych przez Zespół w ramach Strategii F1, pomimo tego, że otoczenie, w którym działamy, znacząco się zmieniło na przestrzeni ostatnich dwóch lat. Chcemy, aby FERRO zwiększając skalę działalności pozostało podmiotem zdolnym do szybkiego reagowania na to, co dzieje się na rynku – zarówno od strony kosztowej, jak i nadarzających się okazji biznesowych od strony popytu. Dotychczas jesteśmy w tym skuteczni i za to cenią nas nasi kontrahenci. Wszystkie procesy operacyjne w Grupie działają sprawnie a FERRO umacnia pozycję na istniejących rynkach i zdobywa udziały w nowych. Rosnąca skala działalności Grupy i integracja przejętych w tym roku spółek wymagają od nas dalszych działań optymalizacyjnych, inwestycji – np. w logistykę i zintegrowane rozwiązania IT - oraz bieżącej analizy rynku i perspektyw, a co za tym idzie – identyfikowania kolejnych kierunków i celów strategicznych. Jesteśmy niemal na półmetku realizacji Strategii F1 i zakładamy, że w połowie przyszłego roku będziemy mogli przedstawić jej aktualizację. Równolegle kontynuujemy działania w obszarze M&A oraz stale pracujemy nad kompleksowością naszej oferty - informuje Wojciech Gątkiewicz, CEO, Prezes Zarządu FERRO.
- Rekordowe wyniki po 9 miesiącach są dla nas powodem do satysfakcji, ale także stawiają przed nami kolejne wyzwania od strony finansowej. Musimy odpowiednio rozkładać akcenty pomiędzy finansowaniem rosnącej sprzedaży (kapitał obrotowy), niezbędnych inwestycji, realizacji inicjatyw strategicznych i rozwoju oferty oraz jednocześnie pozostawić miejsce na dzielenie się zyskiem z Akcjonariuszami i utrzymać bezpieczny dla funkcjonowania Grupy poziom wskaźników zadłużenia. Dzięki odpowiedniemu budżetowaniu i sprawności operacyjnej bronimy satysfakcjonującego poziomu osiąganych marż, działając w otoczeniu bardzo szybko rosnących kosztów – mówi Olga Panek, CFO, Wiceprezes Zarządu FERRO.
- Rosnąca sprzedaż Grupy to także efekt naszych działań nakierowanych na zwiększanie atrakcyjności i kompleksowości oferty FERRO. Rozbudowujemy portfolio zarówno w obszarze armatury sanitarnej – m.in. poprzez wprowadzenie plasowanej w wyższym segmencie rynkowym marki FDESIGN – jak i nowego segmentu ekologicznych źródeł ciepła, gdzie prym wiodą produkty Termetu. Duży nacisk kładziemy obecnie na rozwiązania ułatwiające oszczędzanie mediów - podejście odpowiedzialne i proekologiczne jest ważne zarówno dla Grupy, jak i naszych klientów. Jednocześnie, zgodnie z tym, co komunikujemy w Strategii F1, zależy nam na tym, żeby klient – również profesjonalista: architekt czy instalator – mógł znaleźć w naszej ofercie kompletne rozwiązania dla swoich potrzeb. Z naszego punktu widzenia rynek profesjonalny to bardzo interesujący kanał dystrybucji, w szczególności produktów o wyższej wartości dodanej – mówi Zbigniew Gonsior, Wiceprezes Zarządu, Dyrektor Sprzedaży FERRO.
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Grupa FERRO jest jednym z największych w regionie Europy Środkowo-Wschodniej producentów armatury sanitarnej i instalacyjnej. Siedziba Grupy oraz centrum magazynowo - logistyczne znajduje się w Skawinie. W skład Grupy, której podmiotem dominującym jest FERRO S.A. wchodzą także: FERRO International Sp. z o. o., NOVASERVIS spol. s.r.o., NOVASERVIS FERRO Group SRL, NOVASERVIS FERRO SK s.r.o, FERRO Hungary Kft, NOVASERVIS FERRO Bulgaria Ltd. oraz nowo utworzone spółki Ferro Baltics, UAB w Republice Litewskiej oraz Ferro Adriatica d o.o. z siedzibą w Chorwacji. W 2021 roku, w wyniku przejęcia kontroli do Grupy dołączyły TERMET S.A. i Tester sp. z.o.o. z siedzibą w Świebodzicach (odpowiednio 90,36% akcji i głosów pierwszej ze spółek i 100% udziałów drugiej należy do FERRO). 
FERRO S.A. – jest jednym z liderów branży sanitarnej i grzewczej na rynku polskim. Przedsiębiorstwo od 24 lat produkuje wysokiej jakości armaturę sanitarną i instalacyjną pod marką Ferro oraz elementy instalacji grzewczych pod własną marką Weberman.
Od 14 kwietnia 2010 roku Grupa FERRO jest notowana na Giełdzie Papierów Wartościowych
w Warszawie.

FERRO S.A. zajmuje czołową pozycję w Polsce na rynku sprzedaży zaworów i drugie miejsce pod względem sprzedaży baterii. Przedmiotem jej działalności jest produkcja i sprzedaż armatury sanitarnej, instalacyjnej i grzewczej oraz wyposażenia sanitarnego pod własnymi markami: Ferro, Weberman, Metalia, Titania, a także pod markami klientów Grupy. 

NOVASERVIS spol. s.r.o. to spółka wchodząca w skład Grupy od 2011 roku, działająca na rynku armatury sanitarnej i instalacyjnej, a także lider pod względem wielkości sprzedaży baterii.
W Czechach i Słowacji jest jednym z najważniejszych producentów oraz wiodącym dostawcą wyposażenia sanitarnego. 
TERMET S.A. jest dostawcą nowoczesnych urządzeń grzewczych – począwszy od etapu projektowania, poprzez wykonawstwo, profesjonalną dystrybucję oraz obsługę serwisową -
o ugruntowanej pozycji i uznanej marce. Jest także istotnym odbiorcą urządzeń spółki Tester sp.
z o.o.
Produkcja Grupy FERRO realizowana jest między innymi we własnym zakładzie Novaservis,
w Republice Czeskiej. Spółka obsługuje rynek krajowy i zagraniczny w zakresie produkcji i handlu wyrobami instalacyjno-sanitarnymi opartymi na bazie współczesnej, europejskiej technologii
i organizacji pracy.

FERRO S.A. swoją silną pozycję na rynku zawdzięcza przede wszystkim dbałości o doskonałą jakość produktów. Utrzymanie wysokiego standardu produkcyjnego możliwe jest dzięki spełnieniu wymogów obowiązujących norm, utrzymaniu wysokich parametrów technicznych, bezpieczeństwa
i funkcjonalności. Wszystkie produkty firmy podlegają tym samym, niezwykle dokładnym
i restrykcyjnym, procedurom weryfikacji jakości. Są kontrolowane na każdym stanowisku produkcyjnym. Nad prawidłowym przebiegiem procesów kontroli jakości czuwają wysoko wykwalifikowani inżynierowie odpowiedzialni za jakość i za certyfikację produktów. Audytorzy sprawdzają przestrzeganie procedur systemu zapewniania jakości. Należą do nich procedury określone w normach serii polskich PN i europejskich PN-EN oraz procedury związane z Systemem Zarządzania Jakością.

Więcej informacji o Grupie FERRO na www.ferro.pl
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